RENCONTRE ACHETEURS
A lI'occasion du salon Auto Expo

Inde — Chennai & Delhi
04 - 07 janvier 2011

B |e secteur automobile génere un chiffre d’affaires de 25,5 milliards
d’euros (5% du PIB) et emploie 13 millions de salariés.

B Le secteur automobile enregistre une croissance annuelle de 15%
depuis 10 ans et offre un potentiel de croissance trés important. En
effet, moins de 10 Indiens sur 1000 possédent un véhicule.

B La présence frangaise est importante dans le secteur automobile :
Michelin, Renault, Peugeot, Valeo, Faurecia, Carbone Lorraine,
Tréves, St Gobain Sekurit, etc.

UNE PRESTATION DE QUALITE :

B Rencontrez des constructeurs/équipementiers indiens et frangais implantés en Inde.

B Participez a des rendez-vous BtoB collectifs et individuels pour échanger et discuter de
partenariats possibles.

B Bénéficiez dune matinée de séminaires techniques sur les aspects
juridigue/réglementaire et comment s’installer en Inde, organisée par la Chambre de
Commerce et d’'Industrie Franco-Indienne de Chennai.

B Possibilité de participer & des séminaires organisés par le Pdle Automobile Région
Centre présentant les projets collaboratifs de R&D franco-indiens.

B Abordez les stratégies de développement en Inde a I'occasion d’un entretien individuel
avec I'expert sectoriel de nos bureaux UbiFrance en Inde.

Date limite d’inscription :
9 décembre 2011

dans lalimite des places disponibles
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Un moyen efficace pour :

L’INTERET DE CETTE MISSION COLLECTIVE :
. . L . o, B Rencontrer des constructeurs / équipementiers

En participant a cette mission collective organisée par ST s e
UBIFRANCE et subventionnée par I’Etat, vous bénéficiez
dans ce cadre officiel de I'organisation de rencontres B Détecter des opportunités commerciales.
collectives et individuelles avec les décideurs locaux de

votre secteur d’activité. M Rencontrer en BtoB les décideurs a Chennai.
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POURQUOI PARTICIPER :

Lancé en 2006, le plan gouvernemental « Automotive Mission Plan » prévoit :

B Une croissance soutenue du secteur dont le chiffre d’affaires devrait atteindre 110 milliards
d’euros en 2016 soit 10% du PIB et ainsi créer 25 a 30 millions d’emplois supplémentaires.

B Des investissements dans le secteur de 25 a 30 milliards d’euros d’ici a 2016.

B Que I'Inde atteigne le 7°™ rang de la production mondiale et renforce ses parts de marché sur
les exportations de petits véhicules.

B De nombreux équipementiers de rangs 1 et 2 recherchent des partenaires étrangers pour
réaliser des avancées technologiques (pieéces pour moteur et transmission, pieces électriques,
plastique, intérieur véhicule, etc.).

LES POINTS FORTS DU MARCHE :

B Une demande interne en pleine expansion :

- Augmentation réguliére des ventes de 12% par an depuis 2003.
- Seulement 10 indiens sur 1000 possedent une voiture.

- La classe moyenne s’élargit et son pouvoir d’achat augmente.

B Les exportations de véhicules multipliees par 9 entre 2002 et 2009 (soit 23% de la
production totale) : I'lnde ambitionne de devenir un hub de production mondiale.

B Untissu industriel riche en pleine transformation et modernisation.

B Des pbles industriels en pleine expansion : Delhi (Manesar), Chennai, Pune et maintenant
le Guijarat.

B La nécessité d’équipements d’automatisation des lignes de production et de contréle de la
qualité.

RENCONTRES ACHETEURS Chennai - Delhi




Bénéficiez d’une subvention au titre des mesures d’accompagnement des
entreprises mises en place par le Secrétaire d’Etat au Commerce Extérieur.

NOS OFFRES ET TARIFS :

RESTE A CHARGE apres

*%
FORFAIT MONTANT HT SUBVENTION récupération de la TVA

Un codt initial de 2 447 € HT proposé au prix de 1 035 € HT.

Rencqntres gcheteurs a'l occasion du salon Auto 2 447 € HT oA 1035 € HT
Expo a Delhi et Chennai
Forfait pour participant supplémentaire 200 € HT

Cette offre comprend la participation au programme prévisionnel ci-dessous.
Cette offre ne comprend pas les billets d’avion, les transferts aéroports, les réservations d’hétels et les repas sont a la charge des participants.

LE PROGRAMME PREVISIONNEL:

B  Mercredi 04 janvier 2012 - Chennai :

Matin
= Visite du centre NATRIP — Global Automotive Research Centre.
= Qu présentation du P6le Automobile région Centre.
Aprés-midi
= Visite du constructeur Renault pour toutes les entreprises :
- rendez-vous pour les entreprises présélectionnées par Renault sur dossiers.
- Ou visite d’'un équipementier pour les entreprises non retenue.
Soir

= Diner de networking avec tous les participants.

B Jeudi 05 janvier 2012 - Chennai :

Matin

= Présentation générale de la mission et Séminaire d’'information “s’implanter en Inde”.
Apres-midi

= Rendez-vous individuels.
Soir

= Transfert vers Delhi.

B Vendredi 06 janvier 2012 — Delhi :

Journée
=  Visite du salon Auto Expo (dont visite du stand Maruti) pendant la journée réservée aux
professionnels.
= Rendez-vous individuels.
Soir

»=  Séminaire d’'information sur le potentiel du Gujarat et I'implantation de Peugeot.

B Samedi 07 janvier 2012 - Delhi :

Matin

= Visite d’'un constructeur/équipementier.
Soir

= Retour en France.

En Option : Vous avez la possibilité de participer aux conférences a Chennai organisées par le Péle Automobile Région
Centre du 4 au 6 janvier 2012 sur la R&D et l'industrie.
Le programme est disponible auprés du P6le Automobile Région Centre et pourra vous étre communiqué sur demande.

* La TVA en vigueur qui sera facturée s’applique sur le montant HT avant déduction des subventions.
** Sous réserve des critéres d’éligibilité. Nous consulter.



LES AIDES A L’EXPORT :

De nombreuses aides ont été développées aux niveaux régional et national pour vous accompagner

dans vos projets internationaux.

Pour en connaitre le détail et identifier celles qui pourraient plus particulierement vous étre utiles,
rendez-vous sur www.ubifrance.fr

INSCRIPTION :

Confirmez dés a présent votre inscription en nous retournant :

B Loriginal de votre engagement de participation (joint a cette plaquette), ddment rempli, a :
tiphaine.bugno@ubifrance.fr ou par fax : 01 40 73 31 89

B Le questionnaire joint a : tiphaine.bugno@ubifrance.fr

UBIFRANCE - 77, Boulevard Saint Jacques - 75014 PARIS.
Téléphone 0140 73 30 00 - Télécopie 01407339 79 wwiv.ubifrance.fr

A NOTER DANS VOTRE AGENDA :

RENCONTRES ACHETEURS SKODA / VOLKSWAGEN
République Tchéque/Slovaquie — Prague/Bratislava —
19-20 mars 2012

PAVILLON FRANCE SUR AUTOMECHANIKA FRANCFORT
Allemagne - Francfort — 11-16 septembre 2012

VENDRE AUX DONNEURS D’'ORDRES DU SECTEUR
AUTOMOBILE EN RUSSIE
Russie - Moscou — 15-18 octobre 2012

PAVILLON FRANCE SUR AUTOMECHANIKA DUBAI
Emirats Arabes Unis - Dubai — 22-24 mai 2012

RENCONTRES ACHETEURS AVEC LES CONSTRUCTEURS
AUTOMOBILES PENDANT AUTO CHINA
Chine — Pekin/Wuhan — 16-23 avril 2012

RENCONTRES ACHETEURS PENDANT
ECARTEC/MATERIALICA
Allemagne - Minich — 23-25 octobre 2012

Retrouvez tous nos événements sur :
www.ubifrance.fr/agenda et créez votre alerte e-mail afin
d’étre informé réguliérement et automatiquement

des derniéres actualités.
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